Gestion en économie de la santé

0BJECTIFS

» Connaitre les bénéfices croisés de l'expé-
rience patient.

» Connaitre les méthodes et clés de réussite
pour faire adhérer 'équipe projet et réussir la
conduite du projet.

» Apprendre a négocier son projet aupres de
son financeur.

» Comprendre comment identifier les risques
qui peuvent intervenir, les anticiper et les
maitriser.

» Savoir définir et mettre en ceuvre les
moyens nécessaires ala réussite d'une ouver-
ture de structure.

COMPETENCES VISEES

» Concevoir un projet de création ou extension
d’établissement.

» Mener son projet : faire adhérer, organiser,
réaliser, mener a terme...

» Faire agréer son projet par le financeur.

» Réussir l'ouverture de la nouvelle structure.

PUBLIC

» Cadres et dirigeants d'organisations, de
structures type ESMS (établissement ou ser-
vice social et médico-social : hopital, clinique,
EHPAD et maison de retraite, centre d'accueil
médico-social public ou privé) ou associations
» Responsables de services dans des ESMS

» Administrateurs d’associations

EQUIPE PEDAGOGIQUE

Bernadette de Rouvray, consultante pour
des associations : audit (organisationnel,
financier...), accompagnement de la réflexion
stratégique, recherche de financements...
Formatrice a l'IDHEP et en master Manage-
ment des organisations sanitaires et sociales
a l'université Sorbonne Paris Nord.

Ali Smida, professeur des universités, spécia-
liste en gestion et management de la santé. Il
est docteur en sciences de gestion, physique
nucléaire et pharmacie. Il dirige le master
Management des organisations sanitaires et
sociales a l'université Sorbonne Paris Nord.




PROGRAM ME Perfectionnement

JOUR 1 (7h)
» Identifier son projet de création et le formaliser
» Définir les ressources du projet, et son planning

» Concevoir le projet de création : les différents themes a travailler (activité, RH...),
les techniques d’animation du groupe projet, savoir identifier les risques

JOUR 2 (7h)
» La notion de scénarios et des choix a faire

» La négociation avec les financeurs

» La communication tout au long du projet, savoir rendre compte
» Réussir Uouverture de la structure

» Evaluer son projet

DUREE DATES CONTACT

Nous consulter

Pour plus de renseignements :

TARIFS Tél: 014313 23 87

idhep.alternance@idhep.eu
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